利用一切QQ资源推广拍拍网店
1，利用QQ社区。 
      这个不用说了吧……还要说？那好吧，简单写一点。首先在社区能接触到很多人，那些人很多又是买家，那些买家有可能就能成为你的客户。其次在社区发帖跟帖会展示你的店铺推荐商品，这个的好处么，如果你要问我为什么，那么你除了不用往下看了也可以忘掉刚刚看的内容了- -0。还有，社区同样可以认识很多朋友，我有很多QQ好友是在社区认识的。最后么，在社区发言其实也是个变相的宣传嘛。 

2，注册成QQ交友用户。 
     地址如下http://love.qq.com/。就当是玩，在个人介绍里还可以写写你是如何如何爱生活爱交友，同时因为一些比较可爱的原因拥有一间拍拍店铺，至于可爱的原因么可以写你爱购物因此也开了间店铺玩玩，或者为了打发时间开了间店铺玩玩什么的，虽然大家心知肚明但不要写太直接，因为太商业化的东西没什么人要看。 

3，各类QQ游戏。 
     这个效果不会很大但比什么都不做要好，而且这个可以边玩边宣传，一点都不浪费时间。怎么做呢？腾讯有很多网游吧，什么QQ音速QQ幻想QQ对战平台QQ堂，你可以在玩游戏时取个特色点奇怪点的昵称吧你的小店包括进去，然后你不用操心自己管自己玩吧，玩网游一定会认识很多朋友，也基本会入工会，那么刚好，那些游戏中的朋友们会对你的奇怪的昵称感兴趣，那个时候顺便宣传一下店铺就OK了，感兴趣的自然会来你店里看看的，当然如果玩的很熟了也能主动介绍一下你的“昵称”。还有QQ游戏大厅有很多休闲游戏吧，那去玩吧，碰到和的来的玩家会主动加你好友约好下次一起玩，那么刚好，请见第一条。 

4，QQ家园。 
     那个小屋装扮一下吧，弄个房间叫什么我的店铺或者自己想一个能宣传店铺的名字，这个随便，因为QQ家园被搜索到的几率其实不大，但是在QQ空间能显示你的小屋，所以也不要浪费了，呵呵。 

5，QQ相册。 
     多放点商品的图片上去，图片描述里可以ctrl+v一下宝贝描述哦，虽然相册被搜索到的几率也不大，但同样这个是可以在QQ空间里显示的，那在QQ空间把相册设定成大模式吧，让人一进空间就能看到宝贝的图片
6，当然是QQ聊天工具咯。 
      很多人要说了这不是废话么……是呀我也觉得是废话- -0。但是怎样正确利用QQ聊天工具咧，当然不是逢人就加。首先把QQ的签名改成店铺的欢迎词吧，这样很多好友看到了还会主动问起主动说要帮你宣传，比自己送上门去说XDJM们帮忙宣传一下吧帮忙买点吧要强多了。然后有陌生人要加你当然OK，好好跟人家聊聊生活聊聊社会，起码混个半熟，你的QQ签名不是假的，人家跟你聊久了经常看到你的签名不用你说他也会去看看你的小店，总比见人就ctrl+v 小店的网址强多了，你自己想想两者哪个打开你店址的概率高。当然你也可以主动加别人，但是这属于普遍撒网，要重点培养几个才好，我有亲自试过，主动加了别人别人看到我的签名就问你是开店的啊，之后就不怎么聊了，因为大家心知肚明你加他的目的么，当然这样别人打开你小店的概率也比动不动就ctrl+v 小店的网址强多了。还有要利用QQ离开自动回复功能，什么店主暂时离开，有事请留言，还有什么店主外出发货，您可以先逛逛小店打发时间等等自己想。 

7，QQ聊天室。 
     这个显然是大量认识陌生朋友的好途径，在聊天室取个优雅点的名字吸引一下别人的眼球，然后还要动不动就换个昵称，因为换昵称在聊天室会在公共频道用不一样的格式和颜色公告出来，这样别人看到你的机会比较多，然后继续跟人家聊人生聊理想吧，尽量顺着人家的话说或者幽默风趣点，让别人觉得你人不错然后主动加你QQ，然后么……见第一条吧。这样有一个好处，就是别人在加你之前已经认可了你这个人，比随随便便加一个要强多了。(此项目前已取消) 
8，QQ群。 
      大致跟上两个差不多，但是QQ群可以直接一点商业化一点，除了认识一点朋友外，QQ群的一大特色就是每个群都有主题的，你可以加一点买卖交流或者商业一点的群，进群稍微混个脸熟就能直接宣传不用聊什么风花雪月了，省时省事，还能跟其他卖家交流一下心得，交换一下友情连接，直接多了，但前提还是要先混个脸熟，不然没人会理一个平时从来不搭理别人的人的。 

9，QQ空间。 
      这个实在是太好了，其他都不用写专门写点关于小店的日志吧，自己的经验心得体会都能写，把自己的心酸和美好的愿望都写进去，一方面写写日志，但最主要的么当然是宣传咯。比如今天你上架了新商品，你就能在空间里描述一翻，最好还加点自己亲自使用的感受，不要太吹写的真实一点，然后加两张实物拍摄的图片，下面贴一下这个商品在拍拍的链接就OK了，当然也可以在你的宝贝描述里贴这篇日志的链接让别人浏览你商品的同时看看你自己使用的感受顺便看看你的空间，为什么呢？因为你空间里还有其他商品的介绍嘛，因为你的空间本来就是用来宣传的嘛。再比如，你有新货要上架之前，也可以在QQ空间里写一下新商品，美其名曰先睹为快，其实就是吊吊那些对这个商品感兴趣的人的胃口，这样他们会往你的小店跑的勤快一点看看上架了没，自然会顺便看看你其他商品，说不定就又顺便挑走了一两样。当然哦，这个先睹为快也是需要宣传的，但是这个比较简单，在下面一段介绍。 

10，商品描述和店铺公告。 
      在描述一样宝贝时，你可以把同类型的商品互相做个连接，这个就相当于店铺推荐位了，店铺推荐位会在宝贝描述的最下方，但是这些连接在宝贝描述里，空间位置上做连接还有优势呢，但是在互相做连接时不要把一个网址贴在下面什么都不说明，起码打几个字说明一下：店主特别推荐/您或许会喜欢这个/这里有同类型商品共您选择……这样等等。还有就是宝贝描述跟店铺公告里，卖家同样可以把即将上架的宝贝做个宣传，什么即将隆重推出新品XXX，尽情期待，新品优惠活动即将开始等等，然后把你QQ空间相关文章的地址ctrl+v上来就OK了。 
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